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Die aktuelle Dis-

kussion über die 

deutsche Atom- 

und Energiepolitik 

sowie die positiven 

Nachfrage-Signale 

aus der deutschen Wirtschaft sorgen 

für drastische Preisschwankungen 

auf dem Strom- und Gasmarkt. 

In dieser Situation bieten sich die 

Stadtwerke Unna den Firmen der 

Region als sachkundige Berater und 

Lotsen im komplexen Energiemarkt 

an. Gerne analysieren unsere Ge-

schäftskunden-Betreuer mit allen 

Kunden die Energieverbräuche, die 

individuelle Beschaffungsstrate-

gie und die bisherigen Preise. Wir 

bieten gerade jetzt Vorschläge zur 

zukunftssicheren Optimierung Ihres 

Energie-Portfolios. Die Stadtwerke 

als ortsnaher Partner entwickeln 

mit dem Kunden passgenau seine 

Produkte mit unterschiedlichen 

Flexibilitäten, Preisbindungen und 

Laufzeiten.Mit diesem Infobrief, der 

jedes Quartal erscheint, informieren 

wir Sie über alle Themen rund um 

„unsere Energie“. 

Nutzen Sie den kurzen Draht zu 

uns. 
Matthias Kortmann

Hauptabteilungsleiter Energiewirtschaft 
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Die Energiekosten und der effi ziente Einsatz 

der wertvollen Strom- und Gasmengen ist 

für den Unternehmenserfolg entscheidend. 

Die Stadtwerke Unna bieten hier attraktive 

Alternativen zu den bisherigen Volllieferver-

trägen.

Viele Firmen überprüfen jetzt Ihre Beschaffungs-

strategie. Für eine grundlegende Analyse sowie 

die Nutzung aller Einsparpotentiale fehlt allerdings 

häufi g die Zeit und die Kraft. Gerade mittelständi-

ge Unternehmen scheuen die erhebliche Bindung 

personeller Kapazitäten und den aufwendigen 

Aufbau des nötigen Know-Hows samt den hohen 

Anlaufkosten. 

Wir nehmen Ihnen gerne den Lastgang ab

Das Geschäftskunden-Team der Stadtwerke 

Unna nimmt seinen Firmenpartnern gerne die 

schwierige Arbeit ab. Gemeinsam mit den Kunden 

Nutzen Sie mit uns die Chancen des liberalisierten Energiemarktes

Gemeinsam handeln - damit
die Energie-Rechnung stimmt

analysieren die Fachleute  die fi rmenspezifi schen 

Anforderungen und auch Lastgänge. Daraus ent-

wickelt das Team gemeinsam mit den Kunden ein 

optimiertes Beschaffungsportfolio. 

Mit der Erfahrung aus 150 Jahren

Seit 150 Jahren sind die Stadtwerke erfolgreich in 

der kommunalen Energiedienstleistung. Mit der 

Erfahrung aus den Lieferungen für 33.500 Kunden 

optimieren die Stadtwerke die Strom- und Gaslie-

ferungen entlang des individuellen Lastganges. 

Flexibilitäten, Preisbindungen  und Laufzeiten 

werden auf Ihr Profi l zugeschnitten.

Damit wir Ihnen die optimale  und ihren Preis 

werte Kombination bieten können, dafür spannen 

wir alle Experten ein. So haben Sie über unser 

Netzwerk auch den Zugang zu allen relevanten 

Energiebörsen. Zudem ist Ihr Energiepartner vor 

Ort - wir kommen gerne ins Haus.

unsereEnergie

Trading-Floor in unserer Trianel-Zentrale: Wir spannen für Ihren Energie-Mix alle Experten ein.
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Öko Check kostenlos
Ökologische Verbesserungen, 

die sich auch ökonomisch aus-

zahlen – entsprechende Chan-

cen gibt es in vielen Betrieben. 

Gemeinsam mit dem Kreis Unna 

bieten die Stadtwerke allen 

Firmenkunden an: Lassen Sie 

kostenlos in einem zweitägigen 

Öko Check von den Fachleuten 

der AVA Beratungsagentur des 

Kreises und den Stadtwerken 

Unna prüfen, ob und wo sich 

solche Möglichkeiten in Ihrem 

Betrieb bieten. 

Der Umfang und die Bereiche 

des Checks richten sich nach 

den vorrangigen Interessen 

der Firmen.  Infos zu dem Öko 

Check, der bisher erfolgreich 

bei 40 Firmen durchgeführt 

wurde, gibt es im Internet unter

 www.sw-unna.de.

installiert. Die Jahresbilanz 2009, von externen 

Gutachtern geprüft: Rund 270 PV-Anlagen mit ei-

ner Gesamtleistung von über 3.000 Kilowatt (peak) 

speisen im Stadtgebiet Solarstrom ins Netz. Rund 

1.900.000 Kilowattstunden wurden erzeugt, rund 

1.000 Tonnen Kohlendioxid vermieden.

Seit fast zwei Jahrzehnten arbeiten die Stadtwerke 

Unna am Aufbau von Blockheizkraftwerken, die 

mit kombinierter Strom- und Wärmeproduktion 

Kosten und Umweltbelastungen sparen. Die 

Technik macht den BHKW-Einsatz inzwischen 

in Mehrfamilien-Häusern und vor allem auch in 

kleineren Unternehmen wirtschaftlich. So planten 

die Experten des Energie-Service der Stadtwerke 

BHKW für das neue  Feuerwehr-Servicezentrum 

wie für die Bürgerbäder in Unna-Lünern und 

Unna-Massen. Die hier eingesetzten Module leis-

ten 19 Kilowatt elektrisch und 34 kW thermisch 

- ausreichend für eine Jahresproduktion von 

114.000 Kilowattstunden Strom und rund 200.000 

Kilowattstunden Wärme. Die Stromeinspeisung 

wird vergütet. Eine lukrative Einnahmequelle, 

alternativ können die BHKW genutzt werden, um 

Stromspitzen abzufangen. 

Die Umweltleistung der kleinen Vierzylinder-Mo-

dule ist beachtlich: Rund 100 Tonnen Kohlendioxid 

spart jedes der Mini-Kraftwerke ein.

Das eigene Kraftwerk erspart Unternehmen 

unnötige Kosten, bringt kalkulierbare Erlöse 

und schont zudem die Umwelt. Mit Hilfe der 

Stadtwerke Unna nutzen inzwischen zahl-

reiche Firmen die Chancen der dezentralen 

Energieerzeugung. 

Die Dächer von Produktionshallen, Bürogebäuden 

oder Lägern eigenen sich als Solarstrom-Farmen. 

Die Experten der Stadtwerke Unna berechnen 

interessierten Firmen gerne, ob und wo sich 

der Aufbau entsprechender Anlagen lohnt. Drei 

Modelle bieten die Stadtwerke Unna an: Die Ei-

gentümer der Gebäude investieren selbst. Gerne 

übernehmen die Experten des heimischen Ener-

gieversorgers dabei  zu marktüblichen Preisen die 

Planung, Ausschreibung und Bauüberwachung. 

Oder: Die Unternehmen stellen die Dachflächen 

zur Verfügung, die Stadtwerke investieren und 

betreiben und bezahlen den Gebäudeeigen-

türmern für die Nutzung der Dachflächen einen 

Einmalbetrag. Für über zwei Millionen Euro haben 

die Stadtwerke Unna allein im vergangenen Jahr 

Photovoltaik-Anlagen auf großen Dachflächen 

Kontakt: 
Energie-Service Stadtwerke Unna

Frank Weiland

Tel. 02303 2001-261

frank.weiland@sw-unna.de

Das eigene Kraftwerk zahlt sich für Unternehmen aus

Sonnenstrom vom Dach und 
Heizungen, die Geld verdienen
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Die Fachleute der Stadtwerke bieten die bundesweite Lieferung für alle Standorte.

Nr. 1 · Oktober 2010        

Viele Standorte, aber einen Energiepartner, 

der die Strom- und Gaslieferungen zu konkur-

renzfähigen Konditionen garantiert: Mehrere 

Unternehmen nutzen inzwischen bundesweit 

den Profi-Service der Stadtwerke Unna.

Die Verhandlung mit vielen Partnern für unter-

schiedliche Abnahmestellen bindet personelle 

Ressourcen und schafft eine Vertragsvielfalt, die 

einem effektiven Energiemanagement entgegen 

steht. 

Bundesweit aktive Einzelhandelsunternehmen, 

Metallfirmen und Großhändler im Nahrungsmittel-

sektor haben dies erkannt und sparen effektiv Per-

sonal-, Regie- und Energiekosten: Sie überlassen 

es dem Geschäftskunden-Team der Stadtwerke 

Unna, für alle Standorte die optimalen Konditi-

onen in einem Vertrag zu erfassen.  So beliefern 

die Stadtwerke erfolgreiche Kunden zwischen 

Unna, Ostwestfalen und Schleswig-Holstein. Für 

Ein Vertrag für alle Standorte

Bundesweit 
die Energie 
aus einer Hand

andere wurden Strom- und Gasversorgung für 

Niederlassungen unterschiedlichster Größe im 

Ruhrgebiet wie auch im Berlin-Brandenburger 

Raum organisiert.

"Wir nehmen auch kleine Kunden ernst"

"Wir können in den Preisen wie in der Vertrags-

gestaltung jederzeit mit großen Energiehändlern 

konkurrieren", erklärt selbstbewusst Ulf Schimion, 

Leiter der Geschäftskundenabteilung der Stadt-

werke Unna. "Und weil wir eben die Bedürfnisse 

großer, mittlerer und auch kleiner Unternehmen 

kennen und ernst nehmen, haben wir auch für 

komplizierte Abnahmestrukturen die passenden 

Lösungen." 

Was die Geschäftskunden zudem loben und 

schätzen: Die Wege und der Draht zu den Ge-

schäftskunden-Betreuern der Stadtwerke sind 

kurz. Die Hilfestellung ist schnell und kompetent: 

"Wir wissen, wovon wir reden. Denn wir haben 

das Energiegeschäft von der Pike auf gelernt", 

sagt Schimion.

Das zeigt sich auch in den Ange-

boten: Nicht mit Menge, sondern 

mit Qualität wollen die Stadtwer-

ke überzeugen. "So gehört selbst-

verständlich auch zu unseren Angeboten 

immer der Hinweis, wo die Kunden auch 

unnötige und teure Spitzen kappen könnten, 

wie wir gemeinsam zu einem für beide Seiten 

optimalen Lastgang kommen." Kein Wunder, 

dass etwa die Kreishandwerkerschaft wie auch 

die Gastronomen seit Jahren im Rahmenvertrag 

diese Expertise nutzen.

Thermobilder
Wärmebild-Aufnahmen sind nicht 

nur eine schnelle und kostengüns-

tige Möglichkeit, um Energie-

lecks an Gebäuden aufzuspüren. 

Thermografie-Aufnahmen können 

auch in der vorbeugenden In-

standhaltung von Firmen sinnvoll 

eingesetzt werden. Informationen 

zu dem Angebot: Der Energie-

Service der Stadtwerke hilft gerne. 

Kontakt: 02303 2001-289

technik@sw-unna.de

Schöner Leben
Schöner Leben“ :  die Messe für 

Bauen, Wohnen und Ambiente 

lädt am 30. und 31. Oktober in die 

Stadthalle Unna ein. Über 60 Un-

ternehmen präsentieren auf rund 

2500 Quadratmetern die aktuellen 

Trends. Die Stadtwerke Unna als 

Schirmherrin der Leistungsschau 

informieren über neue Energie-

produkte - Smart-Watt und Watt- 

Natürliches. Schöner Leben ist an 

beiden Tagen von 11 bis 18 Uhr 

geöffnet.  Der Eintritt ist frei.
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    Ulf Schimion 
(39)
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Das Team der Stadtwerke für Geschäftskunden

Unser Trio für
Ihre Energie-Fragen
Drei Fachleute aus dem 145-köpfigen Team 

der Stadtwerke kümmern sich intensiv um die 

Fragen aller Geschäftskunden. Sie bündeln 

neben den Energielieferungen auch alle

Serviceangebote für die Unternehmen. 

Dorothea Bielesz (27)

Dorothea Bielesz ist nicht nur beim Badmin-

ton-Spiel schnell, schlagkräftig und zielsicher.  

Die Energiefachwirtin kümmert sich im Vertrieb 

sach- und fachkundig um die Energiesorgen und 

Wünsche großer wie kleinerer Unternehmen. Das 

Wissen darum, was Base, Peak und Ölnotierungen 

auslösen, ist unverzichtbar für belastbare Ange-

bote . Die berechnet Dorothea Bielesz individuell 

nach Abnahmestruktur und Branche des Kunden. 

Gelernt ist gelernt: Ihren Start ins Energiegeschäft 

absolvierte die Energiefachwirtin bei den Stadt-

werken Unna. Erfolgreich schloss sie die Lehre als 

Industriekauffrau in der Energiewirtschaft ab, die 

Zusatzqualifikation als Energiefachwirtin erwarb 

sie neben dem anspruchsvollen Job im Geschäfts-

kunden-Service.

Kontakt: 

02303 2001-187 | dorothea.bielesz@sw-unna.de

Matthias Kortmann liebt klassische Musik 

und schnelles Hightech-Gerät. Schon als 

kaufmännischer Auszubildender qua-

lifizierte er sich als Geheimwaffe der 

Geschäftsführung für die scheinbar 

un-möglichen Energieprojekte. Ne-

ben dem Studium assistierte der 

Diplom-Kaufmann so beim Aufbau 

des Logistikzentrums Ruhr-Ost 

ebenso wie bei der Strukturierung er-

folgreicher Beteiligungen der Stadtwerke Unna. 

Als Hauptabteilungsleiter der Energiewirtschaft landete er 

zudem einen bundesweit kopierten Coup: Über 10 Mio. Euro sammelte 

ein von ihm vereinbartes Bündnis mit der heimischen Volksbank mitten in der 

Kapitalkrise über einen Klima-Sparbrief ein. Das Geld wird in regenerative Energien 

vor Ort investiert. Matthias Kortmann ist der Fachmann für Beschaffung und komplexe 

Lieferungen. Dass er zwischendurch auch mal den Geschäftsführer Prof. Dr. Jänig in 

dessen Vorlesungen vertritt, wenn dieser verhindert ist, betrachtet er als sinnvolle 

Weiterbildung. Power reichlich hat Matthias Kortmann zudem in der Partnerschaft: 

Ehefrau Verena arbeitet auch bei einem kommunalen Infrastrukturbetrieb. 

Kontakt: 02303 2001-160 | matthias.kortmann@sw-unna.de

Ulf Schimion ist als Mitglied der frei-

willigen Feuerwehr gewöhnt an heiße 

und schwierige Lagen. Aufgewach-

sen im ländlichen Unna-Stockum, 

gehört Bodenhaftung und Tradition 

zum Selbstverständnis. Woher der 

Strom wirklich kommt und warum 

möglicherweise Oberwellen die Pro-

duktion stören könnten, das kann 

er fachlich bis zum letzten Schalt-

kreis erklären. Nach der Lehre als 

Anlagenelektroniker und der Weiterquali-

fikation als Netzmeister der Versorgungstechnik sattelte er aus dem Energie-Service 

in den kaufmännischen Bereich um. Was Kunden häufig verblüfft: Ulf Schimion legt 

zur angebotenen Strom- und Gaslieferung gleich die Tipps, wie sie noch weniger 

Kilowattstunden auf Dauer verbrauchen können. Das gehört doch zu einer fairen 

Kundenbeziehung meint der Mann, der neben der Fussball-Leidenschaft und dem 

Faible für Borussia Dortmund auch noch aktiv den Stockumer Schützenverein pflegt. 

Außer Frau Tanja und seinen beiden Jungs Luca und Jan Derk versteht sich.

Kontakt: 02303 2001-186 | ulf.schimion@sw-unna.de

     Matthias    Kortmann (28)


